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Dirk  Wohltorf  und Dr. Christian Osthus | Bericht aus Berlin
Aktuelles aus Politik, Wirtschaft und Gesellschaft

09:00 bis 
09:10 Uhr

Grand Opening mit Andreas Kadler und Marco Kaudel 
Moderation Marcel Klein

09:10 bis 
09:25 Uhr

Elevator-Pitch mit unseren Partnern und Sponsoren

09:25 bis 
10:25 Uhr

KEYNOTE: Tommy Primorac alias ImmoTommy
Erfolgreicher Immobilienverkauf durch Social Media in Krisenzeiten

Programm
Hauptbühne

17.01.24
10:40 bis 
11:40 Uhr

Michael Fesselmann | ESG – ehrlich, verständlich, praxisnah 
Warum wir uns alle mit dem Thema auseinandersetzen müssen!

11:45 bis 
12:45 Uhr

Matilda Zöller | Beratung statt Bauchgefühl 
8 Fehler bei der Immobilienfinanzierung

13:30 bis 
14:30 Uhr

14:35 bis 
15:35 Uhr

Prof. Dr. Verena Rock | Wie sich die Immobilienwirtschaft 
mit digitalen Lösungen revolutionieren lässt?!

15:50 bis 
16:50 Uhr

16:55 bis 
17:55 Uhr

Prof. Dr. Thomas Beyerle | Was bringt das Immobilienjahr 2024 
Ausblick auf den Markt, die Entwicklung und die Erwartungen

Marco Leuci  | The Pocket Strategy Innovative Ansätze für
Kundengewinnung und -bindung

17:55 bis 
18:15 Uhr

Verlosung - Gewinnspiel 
Verabschiedung mit Marco Kaudel

www.sprengnetter.de/innovationstagung

Stand 09.01.2024 
Änderungen vorbehalten



Kerstin Nell | Alle Neuerungen ab 2024 im Überblick!
Update GEG, EPBD, EEG, Wärmeplanungsgesetz und Co.  

Programm
Workshopbühne

 - 1 -

17.01.24
10:55 bis 
11:40 Uhr

Jan Peter Hinrichs | 
Eine gut gedämmte Immobilie kann nicht nur CO2 sparen!

12:00 bis 
12:45 Uhr

13:45 bis 
14:30 Uhr

14:50 bis 
15:35 Uhr

Denny  Böhme | Herausforderungen des “Einzelkämpfers” 
Lösungsansätze, Best Practice und Tipps für Baufi-Makler

16:05 bis 
16:50 Uhr

17:10 bis 
17:55 Uhr

Florian Glaab | 
Versicherungen in der Immobilienwirtschaft

Felix Stichert  | 
Das digitale Angebotsverfahren für Immobilienverkäufe

www.sprengnetter.de/innovationstagung

Stand 09.01.2024
Änderungen vorbehalten

Florentino Trezek | Die Grundrisskamera: Stets aktuelle 
Grundrisse & 3D-Touren mit nur einem Klick pro Raum

09:40 bis 
10:25 Uhr

Alexander Timper  |  Von der Lage zum Lead: Zielgruppen besser
ansprechen und das Potenzial von Standorten heben



Nils T. Kohle | Mit Leasing den Käufermarkt erweitern
und Transaktionen beschleunigen

Programm
Workshopbühne

 - 2 -

17.01.24
10:55 bis 
11:40 Uhr

12:00 bis 
12:45 Uhr

13:45 bis 
14:30 Uhr

14:50 bis 
15:35 Uhr

16:05 bis 
16:50 Uhr

17:10 bis 
17:55 Uhr

www.sprengnetter.de/innovationstagung

Markus Brücklmeier | Immobilien im besten Licht:
Grundriss- und Visualisierungsstrategien für Profis

Philipp Kuhn | Wohnflächenberechnung und 
Grundrisszeichnung mit 3D-Laserscanner

09:40 bis 
10:25 Uhr

Stand 09.01.2024 
Änderungen vorbehalten

Julia Fischer und Jenny Friedel | 
Mit dem richtigen Mindset mehr Erfolg in Akquise und Vertrieb

Robert Michel Junior | 3 Methoden für mehr Erfolg 
bei der Objektakquise in 2024!

Sven R. Johns | 
Neues Heizungsgesetz - Anforderungen an Maklerbüros

Marcel Breuer  |  Von Daten zu Deals: Nutzen Sie Markt- und
Standortanalysen für erfolgreiche Immobilientransaktionen

https://www.google.com/url?sa=i&url=https%3A%2F%2Fwww.finanzwelt.de%2Fpost%2Fso-macht-man-aus-mietern-eigentuemer&psig=AOvVaw04PoN6uYcF_ZszIPz4Ry9k&ust=1701377930694000&source=images&cd=vfe&opi=89978449&ved=0CBMQjhxqFwoTCOCw0-uM6oIDFQAAAAAdAAAAABAE
https://www.google.com/url?sa=i&url=https%3A%2F%2Fwww.finanzwelt.de%2Fpost%2Fso-macht-man-aus-mietern-eigentuemer&psig=AOvVaw04PoN6uYcF_ZszIPz4Ry9k&ust=1701377930694000&source=images&cd=vfe&opi=89978449&ved=0CBMQjhxqFwoTCOCw0-uM6oIDFQAAAAAdAAAAABAE


Robert Kaiser | Mehr Ertrag mit Immobilien - Optimierung durch
passende Software Ökosysteme für Makler

Programm
Workshopbühne
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17.01.24
10:55 bis 
11:40 Uhr

Martin Kausch | Auch in schwierigen Zeiten "Problem-Objekte"
verkaufen. Wie gehe ich mit den 10 typischen Problemen um.

12:00 bis 
12:45 Uhr

Stefan Krüll | 
Immobilieneinkauf in herausfordernden Zeiten!

13:45 bis 
14:30 Uhr

14:50 bis 
15:35 Uhr

Nils Werner | LinkedIn für Immobilienprofis: Netzwerkausbau und
Akquise-Strategien

16:05 bis 
16:50 Uhr

17:10 bis 
17:55 Uhr

Oliver D. Helfrich | 
Kundenveranstaltungen als Marketing-Tool nutzen

Robert Kampczyk & Angelia Matias  |  5 praxiserprobte Tipps, 
um Eigentümer auf Ihren Lead-Generator zu lenken

www.sprengnetter.de/innovationstagung

Stand 09.01.2024 
Änderungen vorbehalten

09:40 bis 
10:25 Uhr

Lars Eickhoff | Akqueasy peasy - das Unboxing des KI-
Akquiserechners aus dem 21. Jahrhundert.
.



Programm
Workshopbühne
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17.01.24
10:55 bis 
11:40 Uhr

Swen Nicolaus | Wie ein Maklernetzwerk im derzeitigen
Marktgeschehen helfen kann

12:00 bis 
12:45 Uhr

13:45 bis 
14:30 Uhr

14:50 bis 
15:35 Uhr

16:05 bis 
16:50 Uhr

17:10 bis 
17:55 Uhr

Cornelia & Guido Augustin | 
Kennst du es nur oder kannst du es auch?

www.sprengnetter.de/innovationstagungwww.sprengnetter.de/innovationstagung

Stand 09.01.2024
Änderungen vorbehalten

Carsten Nessler | Fehler im Umgang mit der Trinkwasserhygiene
können tödlich enden!

Slaven Grizelj | KI im Maklerbüro 
Wo ChatGPT heute schon praxistauglich eingesetzt wird!

09:40 bis 
10:25 Uhr

Ilona Kopp | Your Value: 
Erfolgsformel Persönlichkeit

Ralf Weitz | Das Sanierungsbarometer - Wie stehts in Deutschland
ums energetische Sanieren?!

Nico Lanzer und Marcus Wetzel | Baufinanzierung + Klimaschutz
Mit dem Modernizer aus Herausforderungen Chancen machen  



Programm
Workshopbühne
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17.01.24
10:55 bis 
11:40 Uhr

12:00 bis 
12:45 Uhr

13:45 bis 
14:30 Uhr

14:50 bis 
15:35 Uhr

16:05 bis 
16:50 Uhr

17:10 bis 
17:55 Uhr

www.sprengnetter.de/innovationstagung

Maria Knoop | Mehr Erfolg mit der Einwertung - bankkonforme
Wertermittlung im Fokus

Olga Binnewies | 
Immobilieninvestoren sowie Investitionsbeweggründe verstehen

Matthias Mand | Modernisierungskosten 
effizient analysieren und kalkulieren

Stand 09.01.2024
Änderungen vorbehalten

09:40 bis 
10:25 Uhr

Philipp Schmitt  | Geld verdienen mit Immobilienbewertungen: 
Die Potenziale von Sprengnetter Value

Jan Kricheldorf | Kundennähe trotz Digitalisierung: E-Mail-
Marketing als Schlüssel zum Erfolg in der Immobilienbranche

Sascha Engels-Ziemann | CRM Einsatz im aktuellen Käufermarkt 
- Tipps & Tricks

Christian Becker | Cybersicherheit im Makleralltag: 
Auf dem Weg zur sicheren digitalen Zukunft der Immobilienbranche



Käufermarkt ist kein Problem oder?!

 Diskussionsforen

17.01.24

10:50 bis 
11:40 Uhr

11:55 bis 
12:45 Uhr

13:40 bis 
14:30 Uhr

14:45 bis 
15:35 Uhr

15:55 bis 
16:45 Uhr

17:00 bis 
17:50 Uhr

www.sprengnetter.de/innovationstagung

Wegweisende Geschäftsstrategien 
in der aktuellen Wirtschaftssituation

Social Media: Sinnvoll oder Sinnbefreit?

Innovation, Digitalisierung, Diversifikation
Wie geht das in der Immobilienbranche?

ESG - Was soll der Quatsch?!

Hilft Marketing Immobilienprofis weiter?!

Die Diskussionsforen sind nicht nur eine Plattform für das Teilen von Fachwissen
und Best Practices, sondern auch eine Gelegenheit für die Teilnehmer, aktiv in den
Dialog zu treten, ihre eigenen Erfahrungen zu teilen, Fragen zu stellen und direkt
von den Experten zu lernen. Es spielt keine Rolle, ob die Fragen direkt auf das

Thema des Forums bezogen sind oder nicht – alle Beiträge sind willkommen und
tragen zu einem umfassenderen Verständnis der Thematik bei.

Stand 09.01.2024
Änderungen vorbehalten

Ilka Vietz  | 
Mit Strategie & System zu mehr Sichtbarkeit und Umsatz

09:40 bis 
10:25 Uhr



Partner
Stand 09.01.2024 - Änderungen vorbehalten

17.01.24



www.sprengnetter.de/innovationstagung

17.01.24


