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Suchen Finden Binden

Website CRM

Online und Offline
Mailings

Telefon
WhatsApp

Retargeting

Portale, Flyer, 
Postkarten, Plakate, 
Empfehlungen usw.
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Website / CRMImmobilienportalGoogle Suche

Website / CRMImmobilienportal

Bewusst Suchende.

Website / CRMGoogle Suche



Website / CRMImmobilienportal

Unbewusst Suchende.

Beliebiger Kanal

Website / CRMBeliebiger Kanal



Diversifizieren Sie Ihre Quellen!



Fremde Kanäle
(unbezahlt)

Fremde Kanäle
(bezahlt)

Eigene 
Kanäle

Facebook, Twitter, LinkedIn, Amazon, 
ebay, Google/Bing (SEO), YouTube…

Google Ads, Facebook, Amazon, ebay

Website, CRM, Newsletter

Keine Garantie
der Steuerung.

Bedingte Kontrolle 
und Möglichkeit der 

Steuerung.

Vollständige 
Kontrolle und 
Datenhoheit.A
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Fremde Kanäle
(unbezahlt)

Fremde Kanäle
(bezahlt)

Eigene 
Kanäle

OKNicht gut Sehr gut

SEO, SEA, Website
oder
Facebook, Facebook 
Werbung, E-Mail Serie

SEO, SEA, Website, 
Facebook, Instagram, 
Newsletter, usw.

Facebook, Newsletter



Mit welchen Themen können Sie 
Interessenten ansprechen?!

Wichtig für Suchmaschinenoptimierung, Werbung 
und Social Media.



Mit welchen Themen können Sie 
Interessenten ansprechen?!

● Immobilienangebote
● Finanzierung
● Ablauf des Kaufprozesses
● Die häufigsten Fallstricke beim Kauf einer 

Immobilie.
● Stories von glücklichen Käufern.



Immobilienangebote.
(offline)

● Zeitung
● Nachbarschafts-Flyer/ Postwurf
● Bauzaun-Werbung
● Plakate



Immobilienangebote.
(Online)

● Website

● Immobilienportale

● SocialMedia organisch und werblich

● Suchmaschinen

● Display Werbung

● E-Mailings



Immobilien-
angebote.
(Online)
Portale



Immobilienangebote.
(Online)
Website



Immobilienangebote.
(Online)
E-Mailings



Immobilienangebote.
(Online)
Social Media Posts



Immobilienangebote.
(Online)
Social Media Werbung



Immobilienangebote.
(Online)
Google Business Posts



Immobilienangebote.
(Online)
Google Suche



Immobilienangebote.
(Online)
Google Display



CRM

Website

Facebook 
Lead Ad

Google 
Lead Form

Newsletter

Posts

Mailing
WhatsApp

…

Suchaufträge.



Suchaufträge.



Suchaufträge.

LeadAds (Facebook/ Google)



Suchaufträge.



Thematisch.
(Online)
Google Suche (SEO)



Thematisch.
(Online und Offline)
PR-Artikel

● Zeitung
● (LinkedIn-)Artikel
● Presseservice-Verteiler



Aus dem CRM.
(Online und Offline)

● Schnellste und einfachste Variante.
● Auf den Datenschutz/ die Einwilligung achten.
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So viele Quellen. Und jetzt?



Statistik führen.

● Wer kam worüber?
● Wo lohnen sich Investitionen?
● Wo kann ich Kanäle optimieren?



Überarbeiten Sie Ihre Website!

● Klare Struktur
● Inhalte passend für die Besuchenden



Das Ziel sind Kontakte und 
Suchaufträge.



Suchaufträge/ 
Bestandskontakte.

● Interessenten sammeln.
● Qualifizierte Kontakte.
● Unabhängig von Dritten mit ordentlicher 

Einwilligung anschreiben.



Die Qualifizierung im CRM.

● Kategorisierung nach Gruppen
(Interessenten mit/ohne Eigentum, Finanzierung 
besteht (nicht) …)

● Über die Suchkriterien
● Komplette Adressdaten
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Binden Sie die Interessenten.

● Regelmäßige Ansprache mit aktuellen Themen und Angeboten.
● Kontaktdaten und Suchprofile aktuell halten/ löschen

Remarketing Mailings Persönlich



Umsetzen. Ihre nächsten Schritte.

1. Prüfen Sie die Ansprache auf Ihrer Website.

2. Prüfen Sie Ihre Beiträge, Werbeanzeigen, Flyer etc.

3. Mit welchen Themen können Sie Interessenten ansprechen?

4. Wo möchten Sie Interessenten ansprechen?

5. Kampagnen umsetzen und starten.



Jeden Freitag um 13Uhr aktuelle 
Tipps und kreative Marketing-Ideen 
für Immobilienmakler.

www.realxlab.com/weekly-update



Zeit für Ihre Fragen

www.RealXLab.com


