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Vorstellung Sprengnetter 

Aus- und Weiterbildung auf höchstem Niveau 

Seit 1978 macht Sprengnetter Immobilienbewertungen einfacher, sicherer und effizienter 
und setzt sich durch die hauseigene, zertifizierte Akademie für die Professionalisierung der 
Immobilienbranche ein. Von der Ausbildung zum Sachverständigen über zahlreiche Wei-
terbildungen für Immobilienmakler bis hin zu fachspezifischen Fortbildungen für Sachver-
ständige und Gutachter werden Kurse, Seminare sowie Webinare angeboten. Darüber 
hinaus unterstützt Sprengnetter seine Partner in der Immobilien- und Kreditwirtschaft 
durch innovative Softwarelösungen, umfassende und aktuelle Marktdaten, professionelle 
Dienstleistungen und Fachliteratur.  

Neben seinem Hauptsitz in Bad-Neuenahr-Ahrweiler ist Sprengnetter an den deutschen 
Standorten Berlin, Dortmund und Sinzig vertreten. Die Internationalisierung seines Ge-
schäftes treibt das Unternehmen unter anderem durch seine Tochterunternehmen in Ita-
lien, Slowenien, Kroatien, Bosnien, Serbien und Montenegro voran. Sprengnetter beschäf-
tigt insgesamt rund 250 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter. 

 
Zielgruppen 

Mit den Lösungen von Sprengnetter arbeiten Sachverständige, Gutachter, Gutachteraus-
schüsse, die großen deutschen Banken und Finanzierer, Immobilienmakler sowie andere 
Akteure der Immobilienbranche wie Architekten, Immobilienverwalter und Co. 

Fort- und Weiterbildungen 

Die Themenfelder reichen von den Grundlagen der Immobilienbewertung, wo unter ande-
rem die verschiedenen Verfahren wie das Sachwert- und das Verkehrswertverfahren ver-
mittelt und auch ganz praktische Übungen zur Wertermittlung von Immobilien getätigt 
werden über spezifische Seminare etwa zur Mediation bis hin zu Veranstaltungen, die die 
Weiterbildungspflicht für Makler abdecken. Wesentliches Standbein der Sprengnetter 
Akademie ist die anerkannte Ausbildung zum zertifizierten Sachverständigen für Markt- 
und Beleihungswertermittlung. 

Online-Bibliothek 

Kunden und Abonnenten profitieren zusätzlich von einem breitgefächerten Angebot an 
Fachbüchern der Immobilienbewertung. Alle Standardwerke, Checklisten der Immobilien-
bewertung, Baupreisindices, Marktdaten und Praxishilfen, Wertermittlungsdaten, Rechts-
vorschriften, Arbeitshilfen (Formulare), Beispielgutachten, gerichtliche Entscheidungen, 
Prüfungsfragen sowie „Das 1x1 der Immobilienbewertung“ sind ebenfalls online verfügbar. 
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Software 

Sprengnetter bietet eine breite Palette an Software-Lösungen für die Immobilienwirtschaft. 
Neben der Software ProSa, Expertensystem zur ImmoWertV-konformen Verkehrswerter-
mittlung, existiert mit den BewertungsApps eine dynamische, webbasierte Software-Welt 
rund um die Leadgenerierung und die Erstellung von Wohnmarktanalysen und Kurzbe-
wertungen. 

 

Vorteile von Inhouse-Schulungen  

Eine Inhouse Schulung ist ein Instrument der betrieblichen Weiterbildung im Kontext der 

Personalentwicklung. Die Mitarbeitenden erhalten ein maßgeschneidertes firmeninternes 

Seminar durch externe Referierende. Eine Inhouse Schulung kann 100 % online, als Blen-

ded-Learning-Version oder in Präsenz stattfinden, wenn Hygienemaßnahmen dies absi-

chern. 

Inhouse Schulungen orientieren das Lehrkonzept an den konkreten Herausforderungen 

eines Unternehmens. So werden Mitarbeitende gezielt geschult. Dadurch sind Inhouse 

Schulungen praxisnah und kosteneffizient. 

 Konsequente Praxisorientierung: Für Inhouse-Trainings werden praxisorientierte 

Lernkonzepte, entwickelt, die sich an der aktuellen fachlichen Diskussion orientie-

ren.  

 Kosteneffizient: Inhouse Schulungen sind auf das Unternehmen zugeschnitten. 

Als Kunde buchen Sie ausschließlich Module, die Ihren Mitarbeitenden einen ge-

zielten Mehrwert bieten. Zudem sparen Sie Zeit und Reisekosten, da die Schulung 

im Unternehmen bzw. online stattfindet. 

 Bedarfsorientiert: Inhouse Seminare sind individuell auf betriebliche Herausfor-

derungen zugeschnitten. Das Schulungskonzept kann direkt mit und Akademie 

abgesprochen und angepasst werden.   

 Nachhaltiger Lerntransfer: Aktualität des vermittelten Wissens sowie Praxisorien-

tierung sorgen für effektive und nachhaltige Weiterbildung der Beschäftigten. 

 Passende Lernform: Ob als Online- oder Präsenzveranstaltung: Sie wählen das 

Lernformat, das am besten zu Ihrem Unternehmen passt.  
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 Umfassende Unterstützung: Auch die Nachbereitung der Inhouse Schulung wird 

durch die Akademie begleitet. So ist i.d.R. etwa eine Evaluation im Leistungsum-

fang enthalten. 

 

INHOUSE SCHULUNGEN  
UNTERNEHMENSLÖSUNGEN AUF 3 WIRKUNGSEBENEN: 

 

 

PERSON. 

Eine Inhouse Schulung verbes-

sert Kompetenzen und Kennt-

nisse Ihrer Beschäftigten. Auch 

sensible Themen können in 

dem geschützten Setting an-

gesprochen werden. 

 

TEAM. 

Firmeninterne Seminare unter-

stützen Sie bei nachhaltiger 

Teamentwicklung. Sie sind eine 

effektive Möglichkeit, die Per-

formance des Teams zu erhö-

hen und Herausforderungen zu 

meistern. 

 

ORGANISATION. 

Inhouse Schulungen sind ein 

adäquates Mittel zur Organisa-

tionsentwicklung. Gerade in 

herausfordernden Situationen 

können Sie mit firmeninternen 

Seminaren Strategien für die 

Zukunft entwickeln
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Beispiel-Schulungsveranstaltung Workshop Immobilienmakler  

Die Sprengnetter Akademie führt als Marke der Sprengnetter Real Estate Services GmbH 
(Auftragnehmer) für Ihr Unternehmen (Auftraggeber) eine exklusive Inhouse-Schulungs-
veranstaltung durch. Die Schulung trägt den Titel: „Weiterbildungsworkshop Immobilien-
makler“ und umfasst insgesamt acht anrechnungsfähige Weiterbildungsstunden gemäß 
MaBV. 

Ihr Trainer 

Stefan Krüll verfügt über 31 Jahre Berufserfahrung im Fi-
nanzverbund der Volks- und Raiffeisenbanken sowie lang-
jährige Erfahrung im Bereich Immobilien und Baufinanzie-
rung als Prokurist und Bereichsleiter der Volksbank 
Reutlingen eG. Als Bankbetriebswirt und Sachverständiger 
für Immobilienbewertung (Sprengnetter) vermittelt er als 
freier Dozent bereits seit 2014 sein Fachwissen nicht nur in zahlreichen Seminaren und 

Web-Seminaren, sondern ist zudem Mitglied in den Gutachterausschüssen 
der Städte Reutlingen und Göppingen. Seit 2021 ist er Inhaber der Firma Kon-
zept Immobilien Coaching. Zuletzt wurde er von der Sprengnetter Akademie 
mit dem Titel „Ausgezeichneter Referent“ für sein Engagement geehrt. 

 

Teilnehmerkreis 

Die Teilnehmenden der Schulungsveranstaltung sind allesamt Mitarbeitende Ihres Unter-
nehmens. Der Hintergrund der alle Teilnehmenden vereint ist die Immobilienwirtschaft 
mit Schwerpunkt Immobilienmakelei. Insgesamt nehmen gemäß Ihrer Planung 10-12 
Mitarbeitende an der Schulungsveranstaltung teil. 

Zeit und Umfang Schulungsveranstaltung 

Anhand der von Ihnen vorab übermittelten Anforderungen an die Inhalte der Schulung 
wird für diese Veranstaltung insgesamt ein Schulungs-/Seminartag mit einem gesamten 
Stundenvolumen von 8 Weiterbildungsstunden geplant. 

Die Schulung findet ganztägig als Präsenztraining am 27.04.2022 in vom Auftraggeber 
zu benennenden Räumlichkeiten am Standort in Karlsruhe statt. Die technische Ausstat-
tung (Beamer, Flipchart, Moderationsmaterial) übernehmen Sie als Auftraggeber.  
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Inhalt  

Die Inhouse-Schulung wird praxis- und erfolgsorientiert speziell für Ihr Unternehmen kon-
zipiert. Die Lerninhalte werden mit einem hohen Handlungswissen ausgestattet, welches 
sofort in die Praxis umsetzbar ist. Durch die Einflechtung von intensiver Interaktion und 
Praxisnähe (u.a. zahlreiche Übungen) macht das Lernen Ihren Mitarbeitenden Spaß! 

Den Teilnehmenden werden sämtliche für die Schulungsveranstaltung erforderlichen 
Lehr- und Lernmaterialien auf bzw. im Sprengnetter Onlinecampus zur Verfügung gestellt. 
Dies erfolgt rein digital und Online. Ggfs. notwendig zu druckende Materialien werden 
kenntlich gemacht. In jedem empfehlen wir für die Durchführung der Veranstaltung, dass 
alle Teilnehmenden Notebooks, Tablets oder ähnliches dabeihaben. 

Ziel der Schulungsveranstaltung 

Ziel dieser Veranstaltung ist eine allgemeine Weiterbildung Ihrer Mitarbeitenden in den Be-
reichen Marketing, Vertrieb und Wertermittlung zur Sicherung der gemäß MaBV geforder-
ten jährlichen Weiterbildungseinheiten. 

Seminarinhalte (Auszug) 

• Grundlagen und Bedeutung der Wertermittlung für Makler  
• Verkehrswert 
• Marktwert 
• Kaufpreis 
• Bodenwertermittlung anhand eines Bodenrichtwerts aus Sicht des Maklers 
• Bewertung eines EFH im Sachwertverfahren 
• Bewertung eines MFH im Ertragswertverfahren 
• Bewertung einer ETW im Vergleichswertverfahren 
• Vermarktungsstrategien für Ihr neues Dienstleistungsangebot 
• Effektive Marktwertermittlung unter Einsatz spezieller Maklersoftware 
• Exkurs: SprengnetterValue 
• Kurzes Repetitorium  
• Kompetenztest 

Ablauf  

08:30 Uhr Start am Veranstaltungstag (Warm Up) 

09:00 Uhr Einführung in die Thematik und erster Inhaltsblock 

11:00 Uhr Zweiter Inhaltsblock 

12:30 Uhr Mittagspause 
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13:15 Uhr Dritter Inhaltblock 

15:15 Uhr Vierter Inhaltsblock 

16:45 Uhr Lernevaluation und Abschlussfeedback 

17:00 Uhr Ende 

Hinweis: Tagungsgetränke, Imbiss und Mittagessen werden über/durch den Auftraggeber 
organisiert. 

Lernerfolgskontrolle / Lernevaluation 

Am Ende des Schulungstages und basierend auf dem vermittelten Stoff führen wir mit den 
Teilnehmenden ein kurzes Lernquiz als Lernerfolgskontrolle durch. Die Ergebnisse berei-
ten wir Ihnen gerne auf und lassen Ihnen diese im Nachgang zukommen. Die Lernerfolgs-
kontrolle dient der Lernevaluation und soll dazu führen, dass die Teilnehmenden die we-
sentlichen Kernthemen der Schulungsveranstaltung noch einmal reflektieren und wertend 
evaluieren. Im Anschluss erhalten die Teilnehmenden direkt und digital ihre Teilnahmebe-
scheinigung als individuelles PDF-Dokument. 

Methodik / Didaktik 

Die Durchführung der internen Schulungen erfolgt professionell und auf Augenhöhe. Dem-
entsprechend stimmen wir mit den Teilnehmenden in Teilen die Methodikauswahl vor 
Schulungsbeginn im Warm-Up ab. Der Methodenkoffer unserer Trainer reicht dabei vom 
klassischen Frontalvortrag bis zum extravaganten Boot-Camp. Je nach Anforderung an 
die Lerninhalte wechseln wir bewusst den methodischen Ansatz im Verlauf der Schulung, 
um möglichst viele Lerntypen anzusprechen und die Aufmerksamkeit und Lernmotivation 
über den Tag verteilt konstant hoch zu halten. 

 

Leistungsumfang 

• Durchführung der Präsenz-Schulungsveranstaltung am vom Auftraggeber zu be-
nennenden Ort und Räumlichkeiten begleitet von unserem Trainer und Referenten. 

• Die Durchführung der Schulungsveranstaltung ist für eine maximale Teilnehmer-
menge von 24 Teilnehmenden konzipiert, dementsprechend ist eine Limitierung 
der Veranstaltung auf 24 Teilnehmende vorgesehen. 

• Ein individuelles Schulungsskript (Foliensatz) für die Teilnehmenden sowie ergän-
zende Lern-, Lehr- und Arbeitsunterlagen sowie Materialien werden als digitale In-
halte im Sprengnetter Online Campus zur Verfügung gestellt. Der Zugriff auf den 
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Online-Campus und die darin enthaltenen Inhalte wird für drei Monate nach Ablauf 
der Schulungsveranstaltung gewährt. 

• Alle Dozentenkosten inkl. Nebenkosten sind Angebotspreis enthalten. Es fallen 
keine weiteren Nebenkosten an. 

• Es gelten unsere Allgemeinen Geschäftsbedingungen für Inhouse-Schulungen. Der 
Auftraggeber wurde hinsichtlich der Verarbeitung seiner Daten auf die Rechte aus 
der Datenschutzgrundverordnung hingewiesen. www.sprengnetter.de/datenschutz/ 

 

 

 

 

 

 

http://www.sprengnetter.de/datenschutz/
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Allgemeine Geschäftsbedingungen für Inhouse-Schulungen  
der Sprengnetter Akademie (Sprengnetter Real Estate Services GmbH) 
 

 

1. Geltungsbereich  

Die folgenden AGB regeln das Vertragsverhältnis zwischen der Sprengnetter Akademie– nachfolgend als „Akademie“ bezeichnet – und dem 
Auftraggeber im Rahmen von Inhouse-Schulungen und -Seminaren. Abweichende AGB – insbesondere die AGB „Teilnahmebedingungen für 
Seminare / Webinare Sprengnetter Akademie“ – finden keine Anwendung.  

2. Vertragsschluss  

Der Vertrag zur Durchführung einer Inhouse-Schulung kommt ausschließlich durch schriftliche (auch per E-Mail) Bestätigung eines durch die 
Akademie gefertigten Angebotes oder einer entsprechend von Auftraggeber und der Akademie gezeichneten Vertragsvereinbarung zustande.  

3. Inhalt, Durchführung und Umfang der vereinbarten Inhouse-Schulung  

3.1. Der Inhalt, Umfang und die Art der Durchführung der Inhouse-Schulung richten sich unabhängig von dem aktuellen Lehrgangs- und Se-
minarprogramm nach individuellen Absprachen zwischen der Akademie und dem Auftraggeber und werden in der Vertragsvereinbarung 
schriftlich vereinbart. Die praxisnahe Vermittlung der Lehrinhalte wird bestmöglich den individuellen Anforderungen des Auftraggebers 
angepasst. Die Akademie schuldet lediglich die Durchführung der Schulung. Ein Schulungserfolg oder ein näher bestimmbares Schu-
lungsergebnis wird nicht geschuldet. 

3.2. Die Akademie behält sich vor, in zumutbarem und die Interessen des Aufraggebers nicht unangemessen benachteiligendem Umfang 
einzelne Lehrinhalte ohne Zustimmung des Auftraggebers an die Bedürfnisse der Schulungsveranstaltung anzupassen. Entsprechendes 
gilt für Terminänderungen oder Änderungen im Rahmen des Dozenteneinsatzes, sowie die Absage der Schulung. Die Absage der Schu-
lung durch die Akademie erfolgt durch schriftliche Mitteilung gegenüber dem Auftraggeber. 

3.3. Der Auftraggeber stellt der Akademie und deren für die jeweilige Schulung eingesetzten Dozenten geeignete (Schulungs-)Räumlichkeiten 
zur Verfügung und gegebenenfalls die für die Schulung erforderlichen technischen Mittel wie Videobeamer, Overhead-Projektor, Leinwand, 
PC-Technik etc. Die Akademie teilt dem Auftraggeber spätestens 7 Tage vor Beginn der Veranstaltung mit, welche technischen Mittel 
benötigt werden. Den eingesetzten Dozenten ist zum Zeitpunkt der Schulungsveranstaltung Zugang zu den entsprechenden Räumlichkei-
ten des Auftraggebers zu gewähren.  

4. Zahlungsbedingungen/Rücktritt  

4.1. Es gelten die in der Schulungsvereinbarung vereinbarten Leistungsentgelte. Alle Gebühren verstehen sich zuzüglich der jeweils aktuell 
gültigen Umsatzsteuer. Das Leistungsentgelt ist nach Durchführung der Veranstaltung und erfolgter Rechnungsstellung sofort und ohne 
Abzug fällig.  

4.2. Die Absage der Schulungsveranstaltung durch den Auftraggeber oder dessen Rücktritt können bis 4 Wochen vor Beginn kostenfrei erklärt 
werden. Der Rücktritt/Widerruf bedarf der Schriftform. Erfolgt der Rücktritt/Widerruf bis 14 Tage vor Beginn, werden 60% des vollen Leis-
tungsentgeltes erhoben, die mit Erhalt der Rücktrittsbestätigung fällig werden. Erfolgt der Rücktritt/Widerruf später als 14 Tage vor Beginn 
der Schulungsveranstaltung, ist das volle Leistungsentgelt zu entrichten.  

4.3. Im Falle der Absage der Schulungsveranstaltung aufgrund höherer Gewalt, Erkrankung des Dozenten oder aus von der Akademie oder 
dem Auftraggeber nicht zu vertretenden Umständen ist die Akademie lediglich zur Erstattung des etwaig durch den Auftraggeber bereits 
geleisteten Entgeltes verpflichtet. Die Akademie informiert den Auftraggeber unverzüglich und ohne schuldhaftes Zögern über den Ausfall 
der Schulungsveranstaltung. Weitergehende Ansprüche des Auftraggebers – insbesondere Schadensersatzansprüche – bestehen nicht.  

5. Datenschutz/Urheberschutzrechte  
Der Auftraggeber und die Akademie verpflichten sich zur Geheimhaltung sämtlicher im Rahmen des Vertragsverhältnisses erhaltener Informati-
onen. Das gilt insbesondere in Bezug auf etwaig bestehende Betriebsgeheimnisse des Auftraggebers. Personen- und unternehmensbezogene 
Daten des Auftraggebers werden durch die Akademie gespeichert und ausschließlich für interne Zwecke oder im Rahmen der bestehenden 
Geschäftsbeziehung genutzt. Eine Weitergabe solcher Daten an Dritte erfolgt nicht. Alle Schulungsunterlagen sind Eigentum der Akademie. Der 
Akademie stehen die alleinigen Nutzungs- und Vervielfältigungsrechte zu.  

6. Haftung  
Die Akademie haftet für Schäden nur bei Vorsatz und grober Fahrlässigkeit. Bei einer Verletzung von Leben, Körper und Gesundheit haftet die 
Akademie auch bei einfacher Fahrlässigkeit.  

7. Schriftform / Sonstiges  

7.1. Mündliche Nebenabreden bestehen nicht und bedürfen zu Ihrer Wirksamkeit der Schriftform. Ergänzungen, Änderungen oder Nebenab-
reden zu diesen Bedingungen sowie einseitige Willenserklärungen bedürfen zu ihrer Wirksamkeit der schriftlichen Bestätigung. Dies gilt 
auch für die Aufhebung des Schriftformerfordernisses. Erklärungen der Mitarbeiter der Akademie bedürfen zu ihrer Wirksamkeit der Schrift-
form.  

7.2. Die Unwirksamkeit einzelner Bestimmungen berührt die Wirksamkeit der übrigen Bedingungen nicht. Etwaige unwirksame Bestimmungen 
werden die Vertragsparteien durch solche ersetzen, die ihrem wirtschaftlichen Zweck nach den unwirksamen am nächsten kommen.  

8. Gerichtsstand  
Gerichtsstand für alle Streitigkeiten ist Bad Neuenahr-Ahrweiler, wenn die Parteien Kaufleute oder juristische Personen des öffentlichen Rechts 
oder öffentlich-rechtliche Sondervermögen sind. Die Akademie ist jedoch berechtigt, den Vertragspartner an seinem Sitz zu verklagen. 
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