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CAMPUSTAG (ONLINE)

Aktuelles Wissen, Best Practices, Tipps + Tricks aus der Immobilienbranche

KURZBESCHREIBUNG

Unser erster Campustag (Online) bietet |hnen
unterschiedliche Themen aus der Makler- und
Bautragerverordnung. Urspringlich als Prasenz-
veranstaltung konzipiert, haben wir aufgrund der
gesundheitlichen Pravention entschieden, die

Die neue ImmoWertV

Veranstaltung als als Online-Event anzubieten. Die Neuregelung der
. S o Maklerprovision
Sie erhalten, aufgeteilt in Uberschaubare Einhei-
ten von jeweils ca. 30 Minuten, besetzt von hoch-
karatigen Referenten, insgesamt vier Stunden Sanierungsstau erkennen
anrechnungsfahige Weiterbildungszeit auf einen und rechnen

Schlag und auf qualitativ hochwertigem Niveau. Mit
Ilhrer Teilnahme sammeln Sie als Immobilienmak-
ler und Verwalter gleichzeitig wertvolle Zeitstunden
fur die gesetzliche Fortbildungsverpflichtung. Da im Akquise aus der Praxis
Anschluss an jeden Themenvortrag eine kurze
Lernkontrolle erfolgt, erhalten Sie im Nachgang lhr
personliches Fortbildungszertifikat mit Ausweis der

Kl: Vom Preis zum
far Ihren Tatigkeitsbereich relevanten Stundenzahl.

Kundenerlebnis

Sie erwarten geblndelte Informationen und
Anwendungsbeispiele zu jeweils aktuell zu
berlicksichtigenden Themen,Anderungen, Perspek- Das neue GEG
tiven und Trends in der Immobilienbranche. Unser (I16st die EnEV ab!)
hochkaratiges  Referententeam  versorgt Sie
aus erster Hand mit wertvollen Informationen,
Best-Practices, Tipps und Tricks zur direkten Umset- Mit Kompetenz
zungimImmobilienalltag.Nutzen Siedie Maglichkeit, tiberzeugen
um sich in nur einem Tag komprimiert auf den neu-
esten Stand im Immobiliensektor zu bringen und Ihr
Wissen zu vertiefen.

HIGHLIGHTS

o 7 spannende und aktuelle Themen
mit 8 Referenten

o Kurze, spannende und auf den Punkt
gefasste Vortrage

o Praxisbezug mit vielen Tipps und
Tricks

0 4 Stunden anrechnungsfahige
Weiterbildungszeit (MABV)
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THEMEN, REFERENT, UHRZEIT

Anrechnungsfahige
Weiterbildungszeit

Thema, Referent, Uhrzeit

BegriiBung und Moderation
10:00 Uhr Stefan Munch (Sprengnetter) und Jan Sprengnetter

Objektanalyse und Sanierungsstau von Gebauden
- Tipps und Tricks fur die Praxis 45 min.
10:15 Uhr (Dr. Hendrick Seibel, Plan4)

Neuregelung der Maklerprovision
- Was muss der Makler zukiinftig tun, um seine Provision zu sichern? 45 min.
11:15 Uhr (Dr. Oliver Buss, RPM)

Vom Preis zum Kundenerlebnis:
Kl-gestiitzte Tools in der Immobilienbranche 30 min.
12:30 Uhr (Christian Sauerborn, Sprengnetter)

Die neue ImmoWertV
- Auswirkungen auf die Wertermittlung in der Immobilienbranche 30 min.
13:15 Uhr (Sebastian Drie3en, Sprengnetter)

Das neue GEG ist da und tritt am 01.11.2020 in Kraft
- Welche Anderungen miissen beachtet werden? 30 min.
14:00 Uhr (Claus-Peter Weber, CP. Weber GmbH)

Mit Kompetenz liberzeugen - Wie man als Makler sicher punktet

14:45 Uhr (Michael Pellinghoff, Pell-Rich Immobilien) 30 min.

Objektakquise 4.0 - Best Practices vom Profi fir den
erfolgreichen Einkauf: Akquise und Erfolg trotz Provisionsteilung 30 min.
15:30 Uhr (Peter Schurrer, Schurrer & Fleischer)
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DETAILINFORMATIONEN DER VORTRAGE

Objektanalyse und Sanierungsstau
von Gebauden - Tipps und Tricks zum
vollumfassenden Gebaudecheck

Erfahren Sie, wie Sie den Sanierungsstau eines
Gebaudes strukturiert, Ubersichtlich, transparent
und nachvollziehbar abbilden, damit Sie und lhr
Bauherr schon frihzeitig die richtigen Entscheidun-
gen treffen kénnen.

Unser Referent Dr. Hendrik Seibel erlautert
Ihnen die Grundlagen und die Notwendigkeit der
Zustandsbewertung und zeigt ihnen praktische
Tipps und Tricks, wie Sie zukUnftig schneller und
effizienter eine (einfache) Express-Kalkulation
der Sanierungsaufwendungen (zum Beispiel fur
einzelne Elementgruppen) vornehmen
konnen. Erbeantwortetlhnen die Frage: Die bauliche
Zustandsbewertung von Bestandsimmobilien zur
Kalkulation der Sanierungsaufwendungen ist ein
aufwendiges Unterfangen, aber muss das sein?

Dr. Hendrik Seibel ist Architekt,

/ Prozessmoderator und  zertifizierter
| .l ScrumMaster (CSM). Neben seiner Tatig-
o keit fur die PLAN4 Software GmbH leitet
ﬁz}’ er das BUro Seibel Architektur Consult in

&\; J Dusseldorf und ist dort auch Koor-
- y dinator des DduUsseldorfer Bauteams.
Neben den klassischen Ansatzen

zu Lean Construction befasst sich

Hendrik Seibel mit der Umsetzung agiler
Prinzipien und der damit verbundenen neuen Arbeitsweise in
Architektur und Ingenieurblros. Die dort gewonnenen
Erkenntnisse waren Ansto zur Entwicklung des Software- und
Beratungskonzeptes tick@time.

Neuregelung der Maklerprovision - Was
muss der Makler zukiinftig tun, um seine
Provision zu sichern?

Kaufer und Verkaufer kénnen wie bisher provisi-
onspflichtig einen Makler beauftragen. Wer den
Makler beauftragt, zahlt und kann maximal 50
Prozent der Provision an die jeweils andere Partei
umlegen. Dies soll insbesondere verhindern, dass
alleine der Kaufer die Maklerkosten tragt. Damit
andert sich das Geschaftsmodell etlicher Makler,
die bis dato provisionsfrei fur den Kaufer gearbeitet
haben, gravierend.

Unser Referent Dr. Oliver Buss hat sich mit der
durch den Gesetzgeber erstrebten Regelung zur
Provisionsteilung  zwischen  Verkaufer  und
Kaufer beim Kauf selbst zu nutzender Wohn-
immobilien und rechtlichen Moglichkeiten der
praktischen Umsetzung  auseinandergesetzt.
Er zeigt Ihnen detailliert auf, welche rechtlichen
Konsequenzen die Neuregelung der Provision fur
Ilhren Berufsalltag mit sich bringt und welche recht-
lichen Anforderungen die Maklervertrage erfullen
mussen.

Den Blick richtet er dabei auf die konkrete
Umsetzung der neuen Vorgaben und den Um-
gang mit den zu erwartenden Schwierigkeiten der
Provisionsforderungen.

Dr. Oliver Buss LL.M. (Real Estate Law) —
Rechtsanwalt und Notar; Fachanwalt fur
Miet- und Wohnungseigentumsrecht;
Fachanwalt fir Versicherungsrecht. Der
Referent ist langjahriger Partner der
Rechtsanwalts- und Notarkanzlei der
RPM. Er betreut bundesweit Mandan-
o ten im Immobilien- und Maklerrecht mit
besonderer Spezialisierung auf die
Durchsetzung  streitiger  Provisions-
ansprlche. DarlUber hinaus ist er flr seine praxisnahe Vortrags-
und Dozententatigkeit bekannt.
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Vom Preis zum Kundenerlebnis: Kl-ge-
stiitzte Tools in der Immobilienbranche
| So wird die Zukunft aussehen

Die Digitalisierung ist spatestens seit Corona auch
in der Immobilienbranche nicht mehr aufzuhal-
ten. Andere Leistungen als Vor-Corona sind final
gefordert. Wie konnen diese umgesetzt werden?
Welche Méglichkeiten haben Immobilienunterneh-
men,ihreKundenabzuholen?Unddiesnichtnurfirdie
Akquise und die Produktion von Leads, sondern
ebenfalls im Zusammenhang After Sales, Kunden-
zufriedenheit und Co.

Christian Sauerborn gibt einen Uberblick Uber die
Entwicklung des deutschen  Wohnimmobilien-
markts seit Beginn der Corona-Pandemie, schlagt
eine Bricke zum Thema Kl und automatisierte Im-
mo-Bewertungen und zeigt auf, wie Immobilien-
unternehmen den Menschen mehr Vertrauen in Ki
vermitteln kénnen, indem sie die nlchternen Ki-
Ergebnisse in einen begreifbaren Kontext setzen
und damit in ein Kundenerlebnis umwandeln.

Christian Sauerborn MRICS ist Chief
Operating Officer (COO) bei Spreng-
netter. Er ist fUr den Bereich der
automatisierten Immobilienbewertung
mittels Methoden der Kunstlichen In-
telligenz, sogenannten Automated
Valuation Models (AVM) bei Spreng-
netter verantwortlich. Seine langjahrige
Erfahrung sammelte er insbesondere
als Leiter des Forschungs- & Entwicklungsbereichs bei Spreng-
netter, als Referent und Fachautor sowie bei der Entwicklung
der Zentralen Kaufpreissammlung fur Gutachterausschusse. Er
ist u. a. Mitglied der Oberen Gutachterausschisse von Rhein-
land-Pfalz und von Nordrhein-Westfalen sowie im ,Arbeitskreis
Immobilienpreise” des BBSR und MRICS.

Die ImmoWertV-Novelle: Was wird kom-
men und worliber wird noch diskutiert?

Das deutsche Wertermittlungsrecht wird novelliert
und soll bereits am 1. Januar 2021 in Kraft treten.
Konkret werden die bisherige ImmoWertV 2010
sowie die verschiedenen Richtlinien (Bodenricht-
wertrichtlinie (BRW-RL), Sachwertrichtlinie (SW-LR),
Vergleichswertrichtlinie (VW-RL), Ertragswertricht-
linie (EW-RL) und die Wertermittlungsrichtlinien
2006 (WertR 2006)) durch eine vollstandig Uber-
arbeitete ImmoWertV 2021 mit erganzenden
Anwendungshinweisen (ImmoWertA) abgelost.

Bereits seit Juni 2017 beschaftigt sich eine Arbeits-
gruppe aus Vertretern des Bundes (BIMA, BMF),
der Lander und der kommunalen Spitzenverban-
de mit der Uberarbeitung der Wertermittlungsricht-
linien. Was zunachst als Zusammenfihrung der
Einzelrichtlinien geplant war, hat sich mittlerweile zu
einer Novellierung des gesamten Wertermitt-
lungsrechts entwickelt, an dessen Ende eine
deutlich umfangreichere ImmoWertV sowie Anwen-
dungshinweise stehen werden. Nachdem bereits
in 2017 bzgl. der ImmoWertR eine Anhérung der
Verbande stattgefunden hat und im weiteren Verlauf
einige Treffen der Arbeitsgruppe erfolgten, kann
davon ausgegangen werden, dass es keine
wesentlichen Anderungen mehr im Vergleich zum
aktuellen Entwurf der ImmoWertV 2021 geben wird.

Sebastian DrieBen ist Sachverstan-
diger fur Immobilienbewertung und
als Senior Expert Marktwertermitt-
lung bei Sprengnetter tatig. Er leitete
lange Zeit den Sprengnetter-Fachverlag
und war anschlieRend Teamleiter fur die
Fachbereiche ,Marktwertermittlung/In-
ternational Valuation” Er ist u. a. Mitau-
tor der von Sprengnetter herausgege-
benen 16-bandigen Loseblattsammlung
Jmmobilienbewertung” Seit 2014 ist er Dozent an der Spreng-
netter Akademie und wurde dort fir das Jahr 2018 zum Referen-
ten des Jahres gewahlt.




1
SPRENGNETTER
~

Akademie

DETAILINFORMATIONEN DER VORTRAGE

Dasneue GEGistda u_pd trittam 01.11.2020
in Kraft | Welche Anderungen miissen
beachtet werden?

Das neue Gesetz fir die energetischen Anfor-
derungen an Neubauten und Bestandsgebaude
sowie den Einsatz erneuerbarer Energien zur
Warme- und Kalteversorgung heilt Gebaude-
energiegesetz (GEG). Das Gesetz ersetzt das
Energieeinsparungsgesetz (EnEG), die Energie-
einsparverordnung (EnEV) und das Erneuerbare-
Energien-Warmegesetz (EEWarmeG).

Warum die Bauregeln schon wieder geandert
werden und welche wesentlichen Anderungen auf
Sie zukommen, erfahren Sie von unserem Experten
Claus-Peter Weber.

Claus-Peter Weber hat 1995 seine
Staatsprufung in Vermessungstechnik
am Landesvermessungsamt in Stutt-
gart bestanden. AnschlieBend sammel-
te er 4 Jahre Berufserfahrung in einem
Architektenbiro in der Bauleitung. Nach
dem abgeschlossenen Architektur-
studium Ubernahm Weber das vaterli-
che Sachverstandigenblro und ist seit-
dem Geschaftsfihrer der CP. Weber
GmbH. 2003 begann er die Ausbildung zum ,Sachverstandi-
gen fur die Markt- und Beleihungswertermittiung von Immobi-
lien (Sprengnetter Akademie)” und nimmt seitdem regelmaRig
an Fortbildungslehrgangen teil. Seit 2014 ist er als Referent im
Bereich der energetischen Gebaudemodernisierung fir Spreng-
netter tatig.

Mit Kompetenz liberzeugen - Wie man als
Makler sicher punktet

Der Immobilienmarkt ist hart umkampft. In diesem
Wirtschaftszweig tummeln sich sehr gute undserio-
se Immobilienmakler. Gleichzeitig gibt es eine Viel-
zahl, die diese Profession gar nicht austben sollten.
Eines ist naturlich auch klar, in jeder Branche findet
man schwarze Schafe. Michael Pellinghoff und Tho-
mas Gierich zeigen auf, woran Sie einen guten und
seridsen Immobilienmakler erkennen.

Ein seridser Immobilienmakler Uberzeugt durch
eine hohe fachliche Fachkompetenz. Die meis-
ten verflgen Uber eine nachgewiesene Ausbildung
oder eine entsprechende Weiterqualifikation in
Kombination mit langjahriger Praxiserfahrung. Ein
kompetenter Makler bildet sich regelmaRig in den
unterschiedlichen Fachthemen wie Immobilien-
bewertung, rechtliche Neuerungen und Vermark-
tungsstrategien weiter. Auch sollte dieser einen
guten Uberblick Uber Preise, Mieten und Marktent-
wicklung haben. Er besucht Schulungen und Semi-
nare, um dieses Wissen — gepaart mit seiner Pra-
xiserfahrung — an seine Kunden weiterzugeben. Im
Dialog berichten Sie von lhrem Werdegang und
plaudern aus dem Nahkastchen, wie Sie mit fachli-
cher Kompetenz den Markt in Karlsruhe und Umge-
bung fur sich gewinnen konnten.

Thomas Gierich und Michael Pelling-
hoff sind Immobilienmakler aus Lei-
denschaft: Beide habe eine Ausbildung
zum Immobilienkaufmann in einem re-
nommierten Karlsruher Maklerunterneh-
men absolviert. Als Geschéaftsfuhrer der
Pell-Rich Immobilien Gbr blicken beide
trotz ihres jungen Alters bereits auf eine
langjahrige und erfolgreiche Tatigkeit in
der Immobilienbranche zurtick. Als u.a.
,Best Property Agent” nun im vierten Jahr in Folge von der Fach-
zeitschrift Bellevue und zu den Top 1000 Maklerunternehmen
von Focus ausgezeichnet, zahlen sie zu den besten Maklerblros
in Deutschland. lhren Erfolg haben sie nicht zuletzt innovativen
|deen, vor allem aber zahlreichen fachlichen Qualifikationen und
Fortbildungen zu verdanken. So sind Michael Pellinghoff und
Thomas Gierich unter anderem geprif-
te und qualifizierte Markt-Wert-Makler®
und geprufte Immobilienbewerter der
Sprengnetter Akademie. Zudem haben
Sie 2020 erfolgreich den Abschluss als
Sachverstandige fur die Markt,- und Be-
leihnungswertermittlung von Immobi-
lien bestanden.
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Objektakquise 4.0 - Best Practices vom
Profi fir den erfolgreichen Einkauf:
Ak-quise und Erfolg trotz Provisionsteilung

Der Zins steht noch immer mehr als gunstig,
alternative Anlagemoglichkeiten sind schwierig
durchschaubar, und Uberhaupt eilt der Immobili-
enbranche ja gerne der Ruf unglaublicher Rendi-
ten voraus. Leider sieht die Realitat anders aus. Der
Objektmarkt ist nahezu leergefegt, Renditen sind
far A-Standorte kaum noch erzielbar, geschwei-
ge denn die Maglichkeit, eine Wohnimmobilie zu
.bezahlbaren” Preisen zu finden. Analog hierzu
haben sich die Akquisestrategien sehr erfolgreicher
Immobilienmakler in den letzten Jahren eindeutig
gewandelt.

Eine hohe Dienstleistungs- und Serviceorien-
tierung sind gefragt, zugeschnittene Angebote,
schnelle Be-wertungen und digitalisierte Prozesse
stehen im Vordergrund der taglichen Arbeit. Der
Platzhirsch vor Ort aus Stuttgart - Peter Schir-
rer - zeigt Ihnen, was er anders macht. Erleben Sie
hautnah, durchgefihrt vom Erfolgsmakler aus der
Praxis, den Workshop ,Objektakquise 4.0"

Peter Schurrer ist Geschaftsfihrender
Gesellschafter der Schurrer & Fleischer
Immobilien GmbH. Als Zwei-Mann-
Unternehmen, mit Peter Schurrer und
Bernd Fleischer 1996 gestartet, schaut
er nach zahlreichen Weiterbildun-
gen und Qualifikationen sowie stetiger
Weiterentwicklung, auf 10 Filialen (Stutt-
gart, Baden-Baden, Karlsruhe, Bruch-
sal, Pforzheim, Heidelberg, Mannheim,
Bretten, Heilbronn und Neustadt) als seine ,Successtory” Heute
befinden sich rund 130 festangestellte und zufriedene Mitarbei-
ter in der Firma, die Halfte davon geht heraus zum Kunden und
vermittelt Kaufvertrage, die andere Halfte arbeitet im Backoffice.
Neben seiner Leidenschaft, dem ,Netzwerken’, verfolgt er seit
einigen Jahren seine Funktion als Referent, bei Akademien und
Universitaten, sowie auf immobilienwirtschaftlichen Veranstal-
tungen. Seit 2016 ist Peter Schirrer auch Geschaftsfihrer von
DAVE, dem Deutschen Anlage-Immobilien Verbund, bestehend
aus 12 Immobilienberatungsunternehmen, davon 11 inhaberge-
fuhrt an 29 Standorten und 560 Mitarbeitern in ganz Deutsch-
land.
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Web-Seminarzugang

Den Zugang zum Web-Seminar erhalten Sie nach
Ihrer Buchung mit zeitlicher Verzégerung mit einer
separaten E-Mail aus der entsprechenden Web-
Seminarsoftware (Zoom).

Erganzende Informationen

Sie erhalten alle Unterlagen (Skript, Ubungsauf-
gaben, Tutorials etc.) ausschlieRlich in digitaler
Form und erst wahrend bzw. nach den Vortragen.
Jede Teilnahme wird mit einem Aktions-Gutschein
belohnt: 10% Nachlass auf die ITM | Innovations-
tagung fur Immobilienmakler am 20.01.2021.

Termin
Donnerstag, 29.10.2020
10:00 - 16:00 Uhr

Gebuhr
189,- € inkl. MwSt.

> Zur Anmeldung

Sprengnetter Akademie GmbH

Teilnehmerkreis

Objektbesichtiger, Immobilienmakler, Sachverstan-
dige, Hausverwalter, alle Praktiker im Bereich der
Immobilienwirtschaft.

Qualifikation

Makler mussen sich standig
weiterbilden, mindestens 20
Stunden in drei Jahren sind
Pflicht. Der Weiterbildungs-
zeitraum  umfasst  immer
das Kalenderjahr. Der erste
umfasst den 1. Januar 2018
bis 31. Dezember 2020.
Im Jahr 2021 koénnten
somiterstmals Nachweise gegentberder Gewerbe-
behorde fallig werden (§ 15b MaBV / §34c GewO).

Unser CampusTag (online) ist als live Web-Semi-
nar mit integrierten Lernstandskontrollen als tuto-
riell begleitetes Fernstudium zu betrachten. Diese
Web-Seminar-Veranstaltung ist daher fur Immobi-
lienmakler und Immobilienverwalter insgesamt mit
4 Stunden anerkennungsfahig im Sinne von §§ 34c
Abs. 2a der Gewerbeordnung, iV.m. § 15b der Mak-
ler- und Bautragerverordnung (MaBV), Anlage 1 zur
MaBV . Daruber hinaus ist die Webinar-Veranstal-
tung bei der Sprengnetter Akademie GmbH (zum
Beispiel fur MarktWertmakler) als Weiterbildung
im Umfang von 6 Stunden anerkannt. Sie erhalten
im Nachgang an das Webinar eine aussagekrafti-
ge Teilnahmebescheinigung zur Vorlage bei der
Gewerbebehdrde o.a. Institutionen.

Geschaftsfuhrer:

HeerstraRe 109 | 53474 Bad Neuenahr-Ahrweiler  Jan Sprengnetter, Andreas Kadler

T 02641 91 30 4441 | F 02641 90 30 10 10
akademie@sprengnetter.de
www.sprengnetter.de

HRB 25188 | Amtsgericht Koblenz
Gerichtsstand Bad Neuenahr-Ahrweiler
USt-Id.-Nr. DE 306 667 148


https://shop.sprengnetter.de/akademie/veranstaltungen/309/sprengnetter-campustag-online?number=M-CT

